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AVIS D’INTENTION No. XXXX
TITRE : Inscrire le titre de l’acquisition
Le présent avis d’intention ne constitue pas un appel d’offres en régime de concurrence, mais plutôt la publication de l’intention d’accorder un contrat d’approvisionnement de gré à gré à un fournisseur en vertu de l’article 28 du Règlement sur les contrats d’approvisionnement [C65.1, r.1] de la Loi sur les contrats des organismes publics [L.R.Q, c. C-65.1]. Ce contrat doit être relatif à des activités de recherche et de développement ou des activités d’enseignement.

Toutefois, dans ce contexte, l’Université Laval a l’obligation de vérifier qu’un seul fournisseur répond aux exigences techniques ou scientifiques et qu’il n’existe pas de solution de rechange ou de biens de remplacement. Le présent avis d’intention vise essentiellement à effectuer une revue du marché afin de s’acquitter convenablement de cette obligation.

Tout fournisseur jugeant être en mesure de satisfaire aux exigences minimales identifiées dans le présent avis d’intention peut, au plus tard à la date de clôture du présent avis, faire part de son intérêt envers ce projet d’acquisition et démontrer ses aptitudes à livrer les biens ou les services demandés.

Les réponses reçues avant la clôture du présent avis ne seront prises en considération qu’aux seules fins de déterminer s’il y a lieu ou non de recourir à un appel d’offres en régime de concurrence. Si l’Université Laval juge qu’aucun autre fournisseur n’a réussi à faire la démonstration de sa capacité à réaliser adéquatement ce projet d’acquisition, elle se réserve le droit de maintenir sa décision initiale de confier ce contrat au fournisseur identifié au présent avis.

Les fournisseurs peuvent se renseigner davantage en communiquant avec le Conseiller en approvisionnement identifié aux présentes.

DESCRIPTION SOMMAIRE DE L’ACQUISITION

L’Université Laval a l’intention d’octroyer un contrat en gré à gré pour faire l’acquisition…

Effectuer une courte description du bien à acquérir, l’objectif de l’acquisition et son contexte. 

ATTENTES DU DEMANDEUR ET CONTRAINTES

Élaborer sur les attentes, les spécifications techniques, les services attendus, les contraintes ou restrictions applicables à l’acquisition. Il est souvent profitable de spécifier le budget total disponible pour l’acquisition.
CRITÈRES D’ÉVALUATION ET EXIGENCES MINIMALES

Identifier les principaux critères d’évaluation sur lesquels vous établirez si une réponse est recevable.

Pour chacun des critères, vous devez spécifier vos exigences minimales acceptables. Ces seuils sont essentiels pour déterminer la recevabilité d’une proposition.
ÉQUIPEMENT RETENU ET JUSTIFICATION

Identifier le fournisseur et l’équipement pour lequel vous avez une soumission. Préciser les raisons d’ordre technique ou scientifique pour lesquelles vous croyez que ce fournisseur soit le seul en mesure de satisfaire vos besoins.
DÉLAI DE RÉPONSE

Tout fournisseur intéressé à ce contrat doit aviser, par courriel, Mme ou M. (mettre le nom du conseiller en approvisionnement), Conseillère ou Conseiller en approvisionnement avant 15:00:59 heure (heure du Québec), au plus tard, le (date).

Courriel : SF_SOUMISSION@sf.ulaval.ca
L’Université Laval se servira des informations pour faire une évaluation technique afin de valider si le bien offert répond aux exigences demandées.

La réponse écrite du fournisseur doit apporter assez de renseignements, tels que les spécifications, les données techniques, les dessins et autres informations nécessaires, afin de démontrer clairement et hors de tout doute que l’équipement proposé répond aux critères et exigences formulées dans ce présent avis d’intention et qu’il utilise des technologies similaires. Le requérant accepte les réponses provenant d’autres manufacturiers, en autant que toutes les performances techniques mentionnées soient rencontrées, sans exception.

L’Université Laval avisera, par écrit, les fournisseurs qui auront envoyé une réponse, de sa décision de lancer un appel à la concurrence ou de négocier un contrat exclusivement avec la compagnie proposée.
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